
 

 
Wir suchen einen Sachbearbeiter 
Vertriebsinnendienst (m/w/d) 
 
 
Das Familienunternehmen Vieler International GmbH + Co. KG entwickelt, produziert 
und vertreibt seit dem Gründungsjahr 1913 hochwertige Thekenaufsatzbeschläge für 
Lebensmittel-Bedienungstheken, Profilsysteme für Laden- und Innenausbau sowie für 
den Messebau. In unserer Architektursparte werden ferner hochwertige Tür- und 
Fensterbeschläge sowie Ausstattungsgegenstände produziert und vertrieben. Unsere 
Kunden sind der Baubeschlag-Fachhandel, mittelständische Ladenbauer und Ausstatter 
sowie Gesellschaften der Vieler-Gruppe im europäischen Ausland sowie in den USA. 
 
Konstruktive Perfektion, geeignete Materialität und sorgfältige handwerkliche 
Verarbeitung unter Einsatz modernster Technologie überzeugen unsere 
anspruchsvollen Partner und Kunden im In- und Ausland. 
 
Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir für die Architektursparte zum 
frühestmöglichen Termin einen qualifizierten 
 

Sachbearbeiter Vertriebsinnendienst (m/w/d) 
 
Wir bieten: 
 

 Eine langfristige Perspektive in einem über 110 Jahre alten Familienbetrieb 
 Interessante und abwechslungsreiche Tätigkeiten in einem international 

aufgestellten Unternehmen, welches qualitativ hochwertige Produkte vertreibt 
 30 Tage Jahresurlaub 
 Geregelte Arbeitszeiten 
 Moderne technische Ausstattung 
 Unterstützung bei der Einarbeitung 

 Start zum nächstmöglichen Zeitpunkt 
 Aufstiegsmöglichkeiten in einem dynamischen Unternehmen 
 Leistungsorientierte Vergütung 

 
 
 



 
Ihr Profil: 
 

 Erfolgreich abgeschlossene Ausbildung als Fremdsprachenkorrespondent/in, 
alternativ vergleichbare kaufmännische oder technische Ausbildung  

 Idealerweise bereits Erfahrung im Vertrieb technischer Produkte 

 Gutes Englisch in Wort und Schrift, Französisch wünschenswert 

 Souveräner Umgang mit den MS Office-Anwendungen Excel, Word 

 SAP-Kenntnisse wünschenswert   

 Selbstständige, eigenverantwortliche, strukturierte und sorgfältige Arbeitsweise 

 Ausgeprägte Kunden- und Serviceorientierung, Kommunikationsstärke sowie 
Teamfähigkeit 

 Hohes Engagement, Belastbarkeit, Einsatzbereitschaft und Zuverlässigkeit 

 Freundliches, sicheres Auftreten 

 Themenübergreifendes Denkvermögen 

 
Ihr Aufgabenbereich umfasst u. a.: 
 

 Entgegennahme von Preisanfragen und Erarbeitung von Angeboten in enger 
Abstimmung mit dem Vertriebsaußendienst sowie der internen Organisation 

 Sorgfältige Prüfung der eigehenden Aufträge hinsichtlich der Kopfdaten, der 
Bestellpositionen und gegebenenfalls technische Klärung herbeiführen 

 Bestellannahme, Prüfung der Preispositionen sowie Erfassung, Terminierung 
und Verfolgung der eingehenden Aufträge in SAP 

 Erstellung der Arbeitspapiere für die Fertigung 

 Terminkoordination bis zur Lieferung einschließlich Festlegung der Versandart  
 Preisermittlung für Objekte, u. a. Erstellen von Preisvergleichen, Kalkulationen 

und Ermittlung von Deckungsbeiträgen, bei größeren Objekten als 
Entscheidungsvorlage für die Geschäftsleitung  

 Qualifizierte telefonische Betreuung und Beratung unserer Kunden (Architekten, 
Verarbeiter, Händler) inklusive des Erstellens der notwendigen Korrespondenz 

 

 
Haben wir Ihr Interesse geweckt? 
 
Dann schicken Sie uns Ihre Unterlagen an: mgrossberndt@vieler.net 
 
Oder melden Sie telefonisch unter: +49 (0)2374 / 52-0 
 
Zusätzliche Informationen über Vieler International GmbH + Co. KG finden Sie 
unter:  
 
https://www.vieler.info/ 
 
 
 
 


