
DEINE AUFGABEN:
- Betreuen und Pflegen bestehender Kundenkontakte sowie die aktive 
 Neukundengewinnung
- Stetige Marktanalyse und strategische Erschließung neuer Absatzpotenziale
- Kundenberatung, Konzepterstellung und Vertrieb
- Koordination, technische Ausarbeitung und Verfolgung von Angeboten bis 
 hin zur Auftragsvergabe
- Führen von Verhandlungen und Erzielen von Auftragsabschlüssen
- Ansprechpartner hinsichtlich technischer Anwendungen

WAS ZÄHLT:
- Technische oder kfm. Berufsausbildung mit entsprechender Weiterbildung 
- Berufserfahrung im technischen Vertrieb
- Souveränes, sicheres Auftreten, Verhandlungsgeschick und ausgeprägte 
 Kundenorientierung
- Hohe Flexibilität, Reisebereitschaft sowie Organisationstalent
- Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse
- Sicherer Umgang mit MS-Office sowie Erfahrung im Umgang mit einer ERP-Software

.

www.lr-kaelte.de/stellenangebote

Wir fördern 
Deine Talente

Globale 
Projekte

Smarte 
Arbeitszeiten

Ein cooles 
Team

Top-Gehalt

€
Vermögenswirksame 

Leistungen
Fahrrad-
Leasing

Private Kranken-
zusatzversicherung

WIR SUCHEN
MITARBEITER FÜR DEN VERTRIEBSAUSSENDIENST M/W/D

Markenfahrzeug auch 
für die Privatenutzung

Gesundheits-
budget

Familienunternehmen 
mit flachen Hirachien

Wir freuen uns auf Deine Bewerbung: bewerbung@lr-kaelte.de

More than cold.
More than a job.

€


